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PINTURAS NEIRASOLVEN

EN UN PATIO PEQUENO SE PROYECTO ESTA

INDUSTRIA QUE PONE COLOR A LOS AUTOS

Esta firma elabora productos para el sector automotriz,
arquitectonico e industrial. Fabrica 30 items de los 150 que
vende. USD 3,5 millones es sus meta de ingresos este ano.

Las cifras

Las ventas
En millones de USD

2009
2,5

2010

2011
3,5

*Hasta final de afio

Trabajadores

En niimero
de empleados

Guayaquil
35

Quito
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na fabrica especializada en

producir pintura automotriz,

arquitectonica e industrial estd

casi terminada en el kilémetro

9V de la via a Daule, una zona
industrial, en el norte de Guayaquil. Es la
planta de la compania Neirasolven que
tuvo que ser erigida nuevamente, porque
corrfa el riesgo de inundaciones en época
lluviosa. Son 7 250 m? distribuidos en la
plantay oficinas administrativas.

En la parte posterior se improvis6 un
area administrativa, hasta que las nuevas
oficinas estén listas. Este es el centro de
operaciones y produccion de la empresa.

Su fundador, Kléber Neira, recuerda
que creo la empresa para fabricar pintu-
ras, solventes, removedores, diluyentes
para laindustria, en 1990. En ese ano, no
tenfan la fabrica pero si un local de 100
m?, en el centro de Guayaquil. Tan solo
tres personas laboraban en ese sitio.

Neira afirma que decidi6 ser productor
para competir en el mercado. “Distri-
buiamos pinturas, pero con el ingreso de
mds competidores, los mirgenes de ren-
tabilidad cayeron”. En esa época, invirtie-
ron USD 500 para comprar una miquina
para claborar anticorrosivos y luego, ma-
sillas automotrices, esmaltes, latex, etc.”.

El negocié creci6 y Neira adquirié un
terreno de 500 m? en Mapasingue, en el
norte, en 1994, y en el 2000, el espacio
donde hoy esta la planta. Este altimo te-
rreno estd avaluado en USD 140 000. La
compaiifa se especializé en el sector auto-
motriz, pero también importa pinturas a

Los productos

Linea automotriz. Entre los mas
vendidos de la produccion local es-
tan el diluyente 380 y el sellante au-
tomotriz Underfill. Ademas de los
removedores de pintura Imperial.

Linea importada. Entre los pro-
ductos estan el sistema de repinta-
do automotriz Universal. Otro, es el
Top Clear, un transparente para los
acabados finales en los vehiculos.
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Unamdgquina
mezcla los com-
ponentes pave
elabovar las pin-
tuvas automotvi-
ces en ln planta de
Pintuvas Neivo.

Un trabajador
vevifica el envasa-
do del diluyente
380, elabovado
por Pinturas
Neiraenla planta
enlaviaaDaule.

En el dreade pro-
duccion, un em-
pleado, vevisa el
empagquetado de
los productos,
antes de sev des-
pachados.

base de poliéster y poliuretano. Estas ma-
terias sustituyeron a las lacas acrilicas para
los autos. La primera experiencia en la
produccién de pinturas fue en el 2005.

Wesley Neira, hijo del fundador, y ge-
rente general de la compania, comenta
que los clientes conocen a la empresa des-
de hace mas de tres décadas como Pintu-
ras Neira. Estos productos se venden en
cerca de 150 puestos de distribucién de
productos automotrices, en el pais.

Es el caso de Comercial Sol6rzano, una
distribuidora de pinturas en el centro de

‘HAY POTENCIAL PARA
CRECER EN LA FIRMA'

BENITO CASTELLANO / |EFE DE PLANTA

Ingresé a Pinturas Neira hace 17 anos.

+ Laempresa comenz6 fabricando pinturas

arquitecténicas, masas y anticorrosivos.

+ También estibamos en la linea automo-
1 triz, con la comercializacién de pinturas.
i En esa época me desempenaba como jefe
' de produccién; me encargaba de las for-
+ mulasy de los procesos en la planta.

Luego nos especializamos y ganamos

' experiencia en la fabricacién de esmaltes,
1 anticorrosivos, sintéticos... A medida que
i el mercado crecia se demandaban pintu-
' ras mas especializadas. Hoy, me manten-
+ go como jefe de producciéon, pero en una

planta mayor y amplia gama de items.
Me gusta mi trabajo y me considero sa-

+ tisfecho. Entre los nuevos retos esta in-
i crementar la produccién en al menos un
1 50%, en los proximos seis meses.

"

ESPECIA-
LICE EN EL
SEGMENTO
AUTOMO-
TRIZ. ME
GUSTAMI
TRABAJO EN
ESTA FIRMA".

Cuenca. Su propietario, Carlos Solérza-
no, comenta que adquiere al menos 10
items de Pinturas Neiray tienen una rela-
cion comercial desde hace una década.
“Tenemos buenas relaciones de trabajo”.

Esta opinién la comparte Wilson Esta-
cio, de la Distribuidora Wilson, ubicada
en el centro de Guayaquil. Dice que de
Pinturas Neira compra toda la linea de
pintura automotriz, diluyentes, desoxi-
dantes... “No tenemos inconvenientes en
la calidad de los productos y mantenemos
una buena relacién de negocios”.

El fundador comenta que las instalacio-
nes actuales requirieron de una inversion
de USD 480 000, que solventaron con
préstamos bancarios y capital propio.

La nueva planta cuenta con las areas de
ingreso de materia prima, produccion,
despacho y administracion. Para el funda-
dor, la proyeccion es triplicar las ventas en
los préximos dos anos. La facturacion de
la compania llegarfa a los USD 3,5 millo-
nes, a finales de este afio.

Pinturas Neira elabora sus productos
con materias producidas localmente co-
mo es el caso de los solventes y con la im-
portacion de resinas, aditivos y otros, de
Brasil, Colombia, EE.UU. o Pert.

Para Neira, entre las estrategias de la
empresa estan la importacién de pinturas
como las lineas Renner, la producciéon de
lineas automotrices con las marcas Uni-
versal o Imperial. La firma produce unos
900 000 litros anuales. En la actualidad
40 personas trabajan en la compania.
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